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ELKO PLUS AR DESIGN OCH FUNKTION | FULL HARMONI

STROMBRYTAREN AR FORVANDLAD FRAN EN
NYTTOPRODUKT TILL ETT DESIGNELEMENT

-

ELKO Plus, visar ditt sinne for design

Genom att vdlja ELKO Plus visar du att det ar viktigt med detaljer.
Vigguttag, strombrytare och dimrar bidrar till att sla an tonen fér interiéren.
Lat ELKO Plus vara elementet som visar ditt sinne for design.

ELKO Plus erbjuder designmateriel i vitt, aluminium och svart. Fargerna kan ELKO
kombineras med bla lysande ramar eller dekorramar i vitt, grént, orange,
blatt och aluminium. www.elko.se




.ﬁ
voltimum
“

Webbplats
www.voltimum.se

Ansvarig utgivare
Lars Sandén

Grafisk produktion
Bri reklam, Upplands Vasby

Upplaga
10.000 ex

Registrera dig
for gratis nyhetsbrev pa
www.voltinews.se

Voltimum grundades under 2000

och portalerna lanserades under 2003.
Agare: ABB, Schneider Electric, Osram,
Philips, Legrand, Hager, Nexans,
Prysmian.

| augusti 2006 har portalerna fler an
¢ 380.000 produkter online

* 100 kataloger

® 470.000 bifogade document

e 45 tillverkarpartners

® 90 varumarken

* 20 grossistpartners

® 321.000 e-postaddresser.

Portaler finns i 7 lander: Frankrike,
Tyskland, Italien, Spanien, Osterrike,
England och Sverige. Irland 6ppnar
inom kort och fler lander star pa tur.

Volti.mum blir

tidningsmakare!?

ej, rubriken ar lite missvisande. Varfor skulle

Voltimum - som dagligen sprider information och

erbjuder den professionella installationsmarknaden
?e-verktyg” — borja producera tidningar? Varfor skulle vi skapa
en tidning med presslaggningstid som gor att en rapport fran en
maissa publiceras tre till fyra veckor efter att massan avslutats?
Varfor skulle vi skapa ett media som vi bara kan gissa hur det

lases?

Att jobba via internet innebir att en produktnyhet kan spridas
nagra timmar efter att den lanserats. Att jobba via internet
innebar att vi kan fa omedelbar feedback fran dig som lasare.
Att jobba via internet innebar att vi kan skicka information

efter ldsarens specifika intresse eller yrkesroll.

Varfor gor vi dd en tidning? Om produktnyheter inte passar bra
i tidningsform sa finns det andra saker som gor det. For visst ar
artiklar trevligare att ldsa i tidningsform, visst blir bilderna
battre — 4ven om vi visar filmer pa webbplatsen — i ett magasin,
visst 4r magasinet trevligare i tradgdrdsstolen och i singen dn en

dator...

Vi ar dock inte sd 6vertygade om magasinsformens betydelse sa
vi kommer bara att ge ut ett nummer per ar och du haller nu det
forsta numret i din hand. I magasinet tianker vi locka in dig som
annu inte upptackt nitet och vi gor det med ndgra extra intres-

santa artiklar och personer som du finner hos oss pa Voltimum.
Trevlig lasning!

Lars Sandén

VD Voltimum Sverige

PS. Tidningen finns naturligtvis dven pa www.voltimum.se
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arje marknadssegment

har en stor eller kanske

till och med mycket stor
tillvixtpotential. Den absolut storsta
tillvixtmarknaden kommer med
stor sannolikhet att vara svag-
stromsmarknaden med tyngdpunkt
pa integrerade system. Ett omrade
som vi samtidigt riskerar att tappa
till andra om inte branschen snabbt
kompetensutvecklar sig.

— Vi ser
positivt pa
den tillvaxt
som fram-
tidsstudien
ger uttryck
for, men det
forpliktigar
ocksa bade

— ' o0ss och

EIO att tillsammans ta tag i de har
mojligheterna, sager Elektrikerfor-
bundets forbundsordférande Stig

Larsson.

— Vi maste
ha som miél
att tjina
mer pengar,
sdger EIO’s
vd Hans
Enstrom. En
god lonsam-
het fordras
for att

kunna satsa framtidsinriktat pd de
hdr nya marknaderna som studien
pekar pa.

Marknadsutsikterna dr alltsa
mycket ljusa, men frdgan ir vem
som ska betjana dessa marknader.
Det finns namligen en uppenbar risk
att branschen kommer att sakna
kvalificerat folk som kan ta hand
om en kommande marknadsékning.

De omraden som det dr viktigast
att branschen tar hand om ar inte-
grerade system, data, larm, sikerhet,
fastighetsinformationssystem, ener-
gieffektivisering och den marknad
som skapas av beslut om omstall-
ning till mindre oljeberoende. De
omradena ar dven de som branschen
loper storst risk att tappa till andra.

Inte sjalvklart
elinstallatérernas marknad
Det finns manga omrdden som inte
sjdlvklart kommer att vara elinstal-
latorernas marknad. Bland annat
datateknikforetag och larmfore-
tag kommer att konkurrera om
marknadsandelarna. Kraven pa
utbildning kommer alltsa att 6ka i
framtiden.

— Forhoppningen dr naturligtvis
att det blir en strategisk personal-
och kompetensforsorjning for att
gemensamt mota de mojligheter till
tillvaxt som studien pekar pa, siger
Stig Larsson.

— Branschen maste paverka gym-
nasieskolan si att vi fir en grund-
utbildning som 4r anpassad efter
dagens och morgondagens krav,
sager Hans Enstrom. Vi ska sjalv-
klart dven se till att det finns goda
mojligheter till vidareutbildning,
men i framtiden kommer det att bli
annu viktigare for de anstillda att
sjdlva ta ansvar for sin egen fortbild-
ning.

Fortjanster pa materielforsalj-
ning kommer inte att besta
En annan sak som studien tar upp
ar att om foretagen inte staller om
sig till att debitera ritt pris pa ar-
bete respektive materiel s& kommer
kundernas direktkop av materiel att
oka. Redan nu syns en forandrad
materielinkopsstruktur bland storre
bestillare.

— Vi méste lira oss att ta betalt
for foradlingen, sager Hans En-
strom. De fortjanster som vi har
kunnat gora pa materielforsiljning
kommer inte att bestd. Det blir ldtta-
re och lattare for kunderna att kopa
in materielen sjalv och vi ser ett nytt
inképsmonster som mer och mer gér
i den riktningen.

Nagra framtidstrender ar:

e Utlandsk materiel och arbetskraft
okar pa stora objekt

* Rorelsen med arbetskraft mellan
Osteuropa och Sverige kommer
att avta

o Fler elektriker kommer att
behovas

¢ Flera marknadsomraden kan
tappas till andra

® Privatmarknaden kraver att
hantverkaren blir mer ”allround”

e Mer teknik i grundutbildningen
for elektriker efterfragas

e Energismart byggande positivt

e Egna materielink6p bland
byggare och industrier

Branschstrukturen kommer att fort-
sitta se ut ungefdr som idag, med
ett ganska litet antal stora foretag,
valdigt fa mellanstora och ett stort
antal smaforetag.

Prefabtrend

Utvecklingen gdr just nu mot att
andelen prefabricering vid husbyg-
gande kommer att 6ka. Flera av de
stora byggforetagen bygger allt mer
i fabrik och flyttar firdiga moduler
till byggplatsen.

Det innebir att elinstallationerna i
stor utstrackning sker pa fabriken.
Man kan siga att eljobb flyttas fran
bygget till fabriker, som inte beho-
ver ligga i Sverige. Aven om mycket
kommer att prefabriceras s gor
teknikutvecklingen att marknaden
anda blir bra.

Branschen har alltsd mycket goda
framtidsutsikter och beriknas ha 20
procent hogre installationsvolym om
fem &r. Det kan 6ka dannu mer om
politiska beslut gir branschens vig.

For att sta rustade infor framtiden
och de férandringar som kan
forvantas, beslutade Elektriska
installatérsorganisationen (EIO)
och Svenska elektrikerférbun-

det (SEF) i juni 2005 att gemen-
samt genomféra en omfattande
framtidsstudie av hur branschen
kan forvantas se ut 2010. Senare
tillkom aven Elbranschens Utveck-

lings- och Utbildningscenter (EUU)

som uppdragsgivare.




Klarar vi oss utan ett

natverk 1 hemmet?

Det nya informationssamhallet och informationstekniken

satter standarden for infrastrukturen i vara hem.

Bredbandabonnemang finns snart i var mans hem.

redbandsleverantorernas
Berbjudande forfinas och allt

fler tjanster adderas. Idag
erbjuder vissa bredbandsleveranto-
rer sd kallade trippelplay l6sningar,
ip-telefoni, ip-TV och internet. Men

ar vi forberedda i vira hem for de
nya tjansterna?

Hur gor vi idag!

Hur ofta har det inte hant efter
ommoblering, inkop av ny hemelek-
tronik eller renovering av ett rum
att det fattas ett uttag for telefoni,
datanitverk eller antenn eller att ut-
taget hamnat pa fel plats. Problemet
l6ses ofta med att forlingningsslad-
dar dras efter listerna eller i basta
fall att uttagen omplaceras. Vi loser
problemet for stunden med punkt
till punkt-insatser. Vi satsar sillan
pa langsiktiga l1osningar som vi kan
vaxa i utan att addera ytterligare
punkt till punkt-insatser.

Vad bor vi ha!

Framtiden ligger i universella hem-
nétverk, vars syfte ar att skapa en
flexibilitet i hemmets infrastruktur
for behov som finns just nu och som
uppstar ur ett lingre perspektiv.
Hemnaitverk som klarar att distribu-
era de nya tekniska losningarna med
ett mindre antal uttag 4n vad som
kravs pa traditionellt vis. Ett natverk
dir ett antal uttag av samma typ ar
forbundna via kablar i stjarnnit till
en mindre central. De inkommande
ledningarna for tele, data (bred-
band) och TV ansluts i centralens
elektronik. Med korskopplingskab-

6

lage ansluts uttagen i hemmet till
onskad inkommande signal. Anslut
en apparat till uttaget med ett for
andamalet limpligt anslutningskab-
lage. Detta ger en stor flexibilitet,
det 4r samma uttag som anvands for
inkoppling av telefon, TV-apparat
eller dator. Signalerna anviander
dessutom samma kabel.

Slutsats och rekkommendation
Ett hem kommer att behova ndgon
typ av nitverk! De kommer for-
modligen att se olika ut beroende pa
om det ar befintliga bostader eller
nybyggnation.

I befintliga bostader med be-

fintlig TV- och tele-infrastruktur

® Behall telenitet

¢ Behall antennitet

e Installera ett oskiarmat kategori
5- eller kategori 6-nat

e Ett eller tvd uttag per rum i
bostaden

Bostdder som ska uppforas
e Uteslut ett traditionellt telenat
e Uteslut ett traditionellt antennat
e Installera ett komplett hemmanit
for TV/Tele/Data
* Minst tvd uttag per rum enligt
SS 437 01 46




1t oppnar dorren till
en ny elektrisk varld

Du méter véara produk-
ter och system Overallt
i vardagen — i bostaden
och pé arbetet. System
som distribuerar el tele
och data hela vagen
fran kraftstationen eller
telerummet till uttagen
hemma eller pa kon-
toret. Till det kommer
véara kontroll- och styr-
system, datanat m.m.
som gor vardagen
enklare och bekvamare
— allt under ett tak.

Las mer pa:
www.schneider-electric.se

| Merlin Gerin_ M
_srqltlareD ] SChnelder
- d pElectric

Building a New Electric World
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Lockande pirater. De lovar inte S rﬁq_g

skattkistor pa havets botten, a iser.

a—y

Innan du som installatér bestar mer dig for at gora affir

finns det nagra fragor att ta stillning till: Vem star

bakom varumarket? Racker CE-markning som tecken pa
kvalitet och finns all dokumentation kring installationen?
Vems ar ansvaret om nagot gar snett? Voltimums expert-

panel vill héja en varningens flagg.



ena kopior av vilkianda

fabrikat figurerar pa mark-

naden. Pirater kommer seg-
lande frén Asien med l6ften om laga
tillverkningskostnader. Priskonkur-
rensen dr stark och svar att bortse
ifran. Som installator kan det vara
lockande att kopa en billig produkt
och latt att blunda for riskerna

Det vet Leif Lundberg och

Magnus Engstrom, medlemmar
i Voltimums expertpanel for fordel-
ningsteknik. De har bdda ett gemen-
samt intresse for installatorernas och
slutanvandarens basta.

Vem star bakom varumarket?
Ett etablerat varumirke forvintas
finnas kvar pd marknaden. Den
som handlar en dvirgbrytare pa ett
lagprisvaruhus bor fundera 6ver
vem som star bakom varumérket.
Det ar uppenbart att varuhuset inte
stir som tillverkare, men vem ar
leverantor? Och vilken risk finns det
att varuhuset i en nara framtid byter
leverantor?

En CE-mirkt produkt uppfyller
baskriterierna pa att fa installeras,
men markningen siger ingenting
om kvalitén pa lingre sikt, eller
hur linge produkten kommer att
finnas pd marknaden. Darfor ir det
tryggare att handla av den leveran-
tor som dven star som ansvarig for
forskning, utveckling, konstruktion
och produktion, menar expertpane-
len. Ett viletablerat foretag som har
kontroll 6ver hela processen.

— De kidnda varumirkena stér for
stabilitet, de har funnits linge och
ger ett tryggt produktansvar. Instal-
latoren har 10 ars ansvar for det
jobb han utfort, och vi som till-
verkare har 10 ars ansvar for vara
produkter, siger Leif Lundberg.

Finns det nagon att sto6tta sig
pa om det skulle bli problem?
Det finns kopior av allt fran dvarg-
brytare och storre effektbrytare till
kontaktorer och andra lagspian-
ningsapparater. Fenomenet ir pa
vag att bli utbrett och konsekven-

serna kan bli stora. Att anvinda
piratkopior kan leda till problem for
installatoren.

Magnus Engstrom tecknar

ett scenario:

— L4t sdga att en apparat havererar
inom ett par ar och att det borjar
brinna. Det ir ju trots allt elektrici-
tet vi arbetar med. D4 stdr installa-
toren med ansvar for det intraffade.
Forst méste han dé hitta importoren
som i sin tur mdste finna tillverkaren
till produkten.

En tillverkare som kanske befin-
ner sig i en annan virldsdel och
utan vidare lust att instilla sig till en
svensk domstol.

Elsdkerhetsverket gor visserligen
fortlopande kontroller av materielen
och varnar dven for vissa fabrikat.
Men det ar installatéren som har
krav pa sig att kontrollera att dvarg-
brytaren han valt bryter en kortslut-
ningsstrom sd snabbt och effektivt
att kabeln inte blir 6verhettad och
tar skada. Det stér i elinstallations-
reglerna.

— Blir det fel i dammsugaren hem-
ma, far inte kabeln inne i viaggen ta
eld! Det ar installatorens ansvar att
se till att allt fungerar, konstaterar
Leif.

Bade kablar och brytare ar stan-
dardiserade, men de har olika nivier
pa prestanda, exempelvis pa dvirg-
brytarna vad giller genomsldppt
energi. For att kunna kontrollera
brytarens egenskaper behovs

support i ndgon form. Installatoren
ska kunna ringa och stalla fragor
eller lisa medfoljande dokumenta-
tion, ett datablad eller en katalog
med alla tekniska uppgifter.

En kartong med en produkt
ar allt du far

— Om du koper en dvargbrytare

pa ett byggvaruhus far du inte det
underlag du behover for att kunna
gora ritt bedomningar. Du far en
kartong med en produkt i, mer far
du inte. Men alla seriosa tillverkare
ger dig tekniska uppgifter, forklarar
Magnus.

For att en brytare ska f siljas i
Europa maste den vara CE-mirkt,
och utover stromstyrka ska dven
energibegransningsklass anges.
Oavsett vilken brytare installatoren
koper, bor han eller hon vilja en
brytare med trygg markning. Alla
etablerade fabrikat uppfyller ener-
gibegriansningsklass 3 vilket ger ett
mycket bra kabelskydd.

— Star det klass 1, kan brytaren
slippa igenom hur mycket energi
som helst. Det innebar en ren brand-
fara, om man inte beriknat kabel-
arean ritt varnar Leif.

Ibland idr det lockande for
elinstallatoren att spara en slant.
Men privatpersoner ska kunna lita
pa att de professionella yrkesman-
nen gor kloka val, menar Voltimums
expertpanel. Och d4 dr det betydligt
tryggare att borda sikra skutor dn
piratskepp.

— P

s ot

ol omm B

Magnus Engstrom och Leif Lundberg fran Voltimums expertpanel varnar for

kopior av vilkinda fabrikat.



e Luncher skapar

miljonia

Ar installationsbranschen duktig pa att géra affirer?

Ser vi mojligheter eller vantar vi pa en order.

- om du vill!

Anders Ekdahl ger nagra konkreta tips.

laggor och ballonger, trycksa-
err och TV-reklam, telemarke-
ting och sponsoring. Alla
ar de former av marknadsforing,
ndgot som ménga tycker ar av ondo
och niastan betraktar som nagot
oseriost. Nej, tacka vet jag en
hederlig bestallning via telefonen,
helst med en fardig beskrivning av
vad som ska goras. Det skulle kunna
vara hamtat frin manga branscher,
men tyvarr ar risken stor att det dr
ndgon teknisk bransch med inslag
av entreprenader. Vanan av att kalla
kunder bestillare och att ta order
istillet for att via aktiv marknads-
foring salja ar ett av branschens
storsta hot.

Affarsutveckling bygger

pa kundkommunikation

Du miste ut och triaffa kunder,
lyssna, komma med forslag och ta
marknad. Ingen tianker ge dig kun-
der eller affarer frivilligt. Kunderna
maste veta vad du kan erbjuda,
precis som alla dina medarbetare.
Tank om alla i foretaget lyssnade pa
kundernas behov varje dag. Vilken
kalla till nya affarer!

Radslan for att agera offensivt
bottnar ofta i en underskattning av
den egna kompetensen. Det man
gjort i alla ar ar val inget markvar-
digt. Det ar alltsa inte ovanligt att
bilden av den egna kompetensen dr
sndv, ungefir som skygglapparna pa
en travhist. Utan att kunna nagot
om histsport sd finns det en viss
symbolik i att travhastar springer
runt runt i samma spdr 4r efter ar,
medan man i filttavlan soker nya
spar och utmaningar for att klara
hindren i varje tavling. Undrar hur
det skulle ga for en falttavlare med

skygglappar?
10

Oppna fragor leder till
affarsoppningar
Affirsutveckling bygger pa att veta
vad kunderna efterfragar nu och i
morgon. Det enda sittet att fa reda
pa det 4r en stindigt pdgdende kom-
munikation. Att triffa kunder ar alla
foretags livlina. Genom att vara palist
och intresserad av kundens verk-
samhet och forutsittningar kan man
limna bra forslag. Tank pa att det ar
skillnad mellan marknadsforing och
forsaljning. Marknadsforing hand-
lar om att skapa och vidmakthalla
relationer, forsaljning om att teckna
order. Lat dina kundtriffar vara
marknadsforingstillfallen, dd kommer
forsaljningen som en naturlig foljd.
Borjar man med forsaljning utan att
veta kundens behov ar risken for att
relationen skadas.

Nyckeln till att fa reda pa
behov ar att stalla oppna fragor, dvs
sddana som man inte kan svar ja eller
nej pa. Hur manga ganger har du sjalv
inte svarat nej pd fragan om ndgon
kan hjilpa till i en affar? Stall fragor
som gor att kunden berattar om sina
behov. T ex kan frdgorna borja med:
”Vad...?”, ”Nar...?”, "Hur ofta...?”,
”Hur lange...?”, ”Vilken/vilka...?”.

Genom att lyssna pa nir kunderna
sager: ”Det later intressant”, ”Jag
har hort att”, ”Hur skulle det bli hos
0ss?”, ”Finns det inte?”, ”Kan man
inte?”, har man dessutom samlat pa
sig kopsignaler. For din del kvarstar
da bara formulera ett attraktivt for-
slag.
S4 har hittar du miljonmarknaderna

Den dyraste marknadsforingen och
produktutvecklingen 4r den som inte
blir gjord. Visserligen sparas pengar,
men det skapas heller ingen marknad.
Ibland 4r det virt att investera i ut-
veckling av nagot som aldrig kommer

arer

att erbjudas, antingen som en vision
eller med ett praktiskt exempel. Ett
exempel dr Saabs showbil Aero X.
Podngen med den ar inte att den ska
sdljas, utan att ge kunderna en bild av
kompetens och vision. Vem vill inte
gora affir med nagon som drar 4t sig
blickarna pa det sattet. Vilken bild
kan du ge av ett extremt energisnalt
hus eller en helt automatiserad fastighet?

Hur ska da du hitta affarer

for miljonbelopp?

Det finns flera vigar. En vdg som det
sakert finns onskemdl om ar att bran-
schen ska marknadsfora sig battre,
med det menas ofta att det ska vidtas
centrala marknadsaktiviteter, men det
ar ju du som ska silja inte branschen.
En snabb och effektiv vig att hitta
affdrer dr att bjuda in till 100 luncher.
Men vem ska idta alla dem? Ingen fara,
det gar bade snabbt och dr enkelt att
genomfora.

Vilj ut befintliga kunder, tidigare
kunder och kunder som du skulle vilja
ha. Bjud dem pd en lunch och fraga
vilka behov kunden har, hur deras
framtid ser ut och beritta om vad du
kan erbjuda. D4 skulle en jattemark-
nad skapas, en typ av en eget skapad
hogkonjunktur. Vad det blir styr du
sjalv, det 4r ju du som vet vilka mojlig-
heter som finns.

Tva luncher i veckan 4r ingen
omojlighet for att skapa affarer for ar
framover. Vinta inte. Oavsett om ditt
foretag ar litet eller stort har du sam-
ma mojligheter, det handlar bara om
vem som satter i gang forst. Skriv en
lista med de forsta 10-15 kunder som
du vill traffa. Bestam dig for tva dagar
i veckan dar du avsitter en halvtimme
extra for lunch. Sedan ar det bara att
ringa. Vem vet, du kanske ar igang
redan till lunch.




Anders Ekdahl medverkar kontinuerligt pd
Voltimumportalen och dr en av vdra experter
inom affdarsmannaskap.
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Arbete Med Spéanning « EMC « Maskinsikerhet ¢ Reservkraft « ESA ¢ Allman Behorighet
ELSAK 07 « Skiarmning och Jordning « Elteknisk grundkurs * Potentialutjimning ¢ m.m.

Mot oss pa www.stf.se/el eller ring 08-613 80 40
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mitten pa 90-talet installerades

den forsta EIB-anlaggningen och

idag finns 6ver 3 000 anligg-
ningar i Sverige. Det ar alltifran
konferensrum, restauranger, kyrkor,
villor till stora kontorsfastigheter till
exempel Kista Science Tower.

Varfor EIB/KNX?

En av anledningarna till att man
skapade EIB var att kunna erbjuda
storre funktionalitet och ett storre
dtagande fran elbranschens sida.
Det finns s ménga funktioner i en
fastighet idag som har med el att
gora som inte ligger pa elen-
treprenoren. EIB ar ett satt for
branschen att ta tillbaka” lite
av dom funktionerna. S& nista
gang du far ett projekt dir man
pratar solavskiarmning kan du
ricka upp handen och tala om
att det kan du ta hand om med
EIB. Med till och med bittre
produkter dn vad markisfirman
kan erbjuda! Och nista gang
man pratar individuell rums-
reglering av viarme och kyla sa
kan du aterigen racka upp handen
och lita EIB skota det ocksa! Se,

nu har du kapat at dig en storre del
av entreprenaden dn som var tankt
innan. Och nir man sedan pratar
larmhantering och 01-nit sa siager
du att det ar onodigt. Vi har ju
bussen som kan vara transportor av
larmer, den ligger ju dar p4 alla plan
(for varmen och solavskramningen)
sa den utnyttjar vi istallet.

N3, kan jag jobba

med bus-system?

Sjalvklart! Det kan alla! Forutom att
bus-tekniken ger en mangd funk-
tionsfordelar sa dr det faktiskt gan-
ska roligt. Och vi lovar att det inte
ar svart. Det giller bara att ta steget.
Det 4r inte bara ”stora” projekt som
passar for EIB/KNX. Overallt dir
man vill ha ett enkelt och smart in-
stallationssatt passar bus. Kan du se
skillnad mellan rott och svart? Har
du jobbat med ”push-in” teknik pa
kopplingsplintar? Du tycker det ar
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okej att sitta dimmrar och till/fran
aktorer pa en DIN-skena i cen-
tralen. Bra, du har klarat forsta
testet!

Du behéver inte ...

... veta var alla tindtradar skall dras
till olika brytare. Hem till centralen
med alla tindtradar. Tandning bestims
sedan i programmeringen. Och hur var
det nu man kopplade en dubbel-trapp,
glom det. Tank vad enkelt, alla funk-
tioner bestams i efterhand. Jag vill att
lampa 1, 2 och 3 skall tindas nir jag

trycker pa knappen i koket. Eller lanka

ihop all belysning i slack-allt-funktion
fran hall eller sovrum.

Nya mojligheter 6ppnas

Kron och dubbelkron-dimmra
ljuskallor, leverera virmestyrning
och markisstyrning och ta jobbet
fran markiskillen och réormokaren.
Ta kontroll 6ver tid-kanalerna och
larmhantering. Du far helt enkelt
leverera funktioner som de normalt
hade tjanat pengar pa. Nu hamnar
de i din ficka istallet.

Programmering da?

Om du vill ta kontroll 6ver hela
processen sd gor du dven program-
meringen. Men kanner du att det dr
ett hinder s3 finns en mangd instal-
latorer och konsulter som du kan
anlita for att driftsitta bus-system.
Annars finns det kurser.

Det later bra, men...
Okej, visst later det bra. Vad ar
haken d&? Priset kanske? Nu tittar

vi pa ett exempel. I Villan Volt har
du lyckats overtyga kunden om all
funktionalitet och han har tant till.
Fragan som kommer som ett brev pa
posten ar vad kostar det da?

Vi tar ett exempel pa sex rum
med tva tdndningar i varje rum,
rumsregulator i varje rum med styr-
ning av vattenburen golvvirme och
en golvvirmefordelar-box for EIB.

En ganska enkel anlaggning dar
du kan fa centrala slickfunktioner,
battre virmereglering och mojlig-
het till utokning pa ett enkelt satt.
I centralen kommer en stromfor-
sOrjning och en 12-kanaligt
brytaktor sitta. Betank ocksa
att du far rikna bort mel-
lan 800 till 1 600 kronor pa
nedanstiende summa, som du
hade fatt betala rormokaren
for rumsregulatorn han skulle
ha levererat.

Vad kostar kalaset?
Materialpris cirka 18 000 kro-
nor och programmering runt
3 000 kronor exklusive moms.
Vill du utoka med sex dimmrar, ett
ljusrela for ytterbelysning sa tillkom-
mer cirka 9 000 kronor.

For ytterligare ndgra hundralap-
par kan du fa hela huset att blinka
ndr brand- eller inbrottslarm akti-
veras. Eller varfor inte lagga till en
display i hallen dir du har tidka-
naler for ytterbelysning, motorvir-
mare och infraviarme, dar du kan
se aktuell temperatur i varje rum
och dndra driftligen med ett tryck:
hemma-borta-semesterlige, eller se
aktuell temperatur och lux-varde
i displayen. Och dar du kan ldgga
upp scenarier med “komma hem

»

ljus”,

» »

stadbelysning”, ”festbelys-

ning”, och ”slick-allt-funktion”.

— Nej vidare dyrt dr det faktiskt inte,
eller hur?

Hur skall man salja

in det till kund?

Tank i nya banor, presentera inte
systemet som stort och haftigt och



att det bygger pa bus-teknik och an-
nat som kunden egentligen struntar
i. Kunden vill ha funktioner och det
ar funktioner du siljer och hur du
loser det tekniskt dr ovasentligt bara
han far den funktionalitet som han
onskar.

Har far du nagra tips pa
smarta funktioner som bus-
system kan gora:

Komfort

Varfor gé runt och tinda och

slacka lampor i huset nir du med

en knapptryckning kan slacka alla
lampor nir du lamnar huset. Eller
ndr du kommer hem sa tinds en
grundbelysning i huset som du sjilv
har valt. Slack huset fran sovcummet
pa ”godnattknappen”!

Trygghet
Med inbrotts- och brandlarm kan

du kinna dig trygg. Vill du att
huset ska se bebott ut nir du inte ar
hemma? Vilj d4 samma tind- och
slackschema som veckan innan for
att lura tjuven att tro du 4r hemma.
Om nigot hiander s fir du larmet
via SMS eller mejl.

Sadkerhet

Mainga briander i bostader beror pa
bristande elmiljo. Undvik det virsta
som kan hinda med att gora uttag
till strykjarn eller kaffebryggare
spanningslosa nir du inte 4r hemma.
Vattnet kan ocksé stingas av nir du
ar hemifran.

Design

Vilken smak har du? Ska strombry-
tare och uttag vara i rostfritt eller
vill du matcha med tapeter, farger
eller inredning. Eller vill du ha ny
teknik i en antik design. Alla smaker
kan tillgodoses fran rena formsprik
till tryckknappar med displayer.

Funktionalitet
Alla elektriska funktioner kan inte-
greras, inte bara belysning utan dven

varmestyrning, ventilation, markis
eller persiennstyrning. Aven in-
brottslarm, brandlarm och vattenav-
stangning kan hanteras av systemet.

Smart

I en traditionell elinstallation sa
maste du bestimma vilka funktio-
ner som du vill ha innan elinstal-
latoren drar alla ledningar. Med ett
styrsystem sd kan du bestimma och
forandra funktioner i efterhand. Det
sker ndr du programmerar ditt hem.

Overblick

Tanken med systemet ar att for-
enkla. Visst dr det trevligt att kunna
dimmra belysningen men vi vill gora
det enkelt for dig. Skapa belysnings-
scenarier: TV-belysning, stadbelys-
ning eller varfor inte festbelysning?
Vill du sa kan du styra alla funktio-
ner i hela huset fran ett stalle, eller
varfor inte via internet?

Ekonomi

Alla produkter talar med varandra.
Om man slicker hela huset sa kan
belysningen tala om for termostater-
na att du inte 4r hemma och sinka
varmen. Nar du dr pd semester s
kan vdarmen vara pa sparldga och
du kan ringa huset for att oka eller
minska virmen.

Enkelhet

Systemet ar enkelt att bygga och
installera. Funktioner skapas efter
dina behov och 6nskemal. Vill du
veta vindhastighet eller utetempera-
tur sd kan du se det i en huvuddis-
play. Du kan ocksa fa belysningen
att tinda upp for att underlitta
utrymning eller fa ett driftlarm fran
virmepannan om nigot fel skulle
uppsta.

Flexibilitet

Det ar latt att forandra eller bygga
ut systemet. Dina levnadsforhallan-
den kanske forandras. Det ar enkelt
att anpassa systemet efter dina egna
onskemal utan kranglig kabeldrag-
ning.
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experthane

Voltimums

ler

hjalper dig att hanga med

- att ta till sig den nya tekniken dr en 6verlevnadsfraga!

y teknik driver utveck-

lingen framdt och skapar

forutsattningar for en sak-
rare och mer effektiv elanvindning.
Men ny teknik vicker ocksd manga
fragor. P4 Voltimum finns expert-
paneler som svarar pa fragor, ger dig
tips pa smarta installationer, goda
rad, hjilp och stod.

Varumadrkesneutrala
experter ger dig kunskap
Panelerna bestar av de vassaste
experterna fran elinstallations-
branschens kunskapsforetag som
sida vid sida ger dig varumarkes-
neutral kunskap om de hetaste
amnena inom elteknik. Voltimum
har till exempel expertpaneler
inom belysning, fordelningsteknik,
tele och data, kraft- och instal-
lationskabel, energieffektivitet,
affirsmannaskap, elsikerhet och
standarder. Det skapas hela tiden
nya expertpaneler for att mota
anvindarnas intressen.

Diskussionsforum

I Voltimums diskussionsforum
kan du stilla egna fragor och lisa
fragor och svar ifrdn bade expert-
panelerna och andra anvindare.
Tanken med det internetbaserade
forumet dr att manniskor som

arbetar med el ska kunna fd hjilp ‘

och stod fran andra i branschen,
som kanske stott pd samma
problem forut. Ndr du har en
fraga sé skriver du bara in den i
forumet och vintar pa att ndgon
svarar. Expertpanelerna bevakar
och besvarar hela tiden fragorna
i forumet.
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Nagra smarta funktioner pa Voltimum:

<on for att
n fun\d(‘;?‘f‘b rmedling”
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oda ‘deee-at a kunskaps

ndling plad och
amlat 9at?0 dukter
markena:

2 janligaste Y2l gare enkeft

Fler funktioner pd www.voltimum.se



Legrand

Unika produkter for en
enklare och sakrare vardag
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Lexicplug samlingsskena forenklar och forbattrar planering,
installation, underhall och utbyggnad av férdelningar. Lexics

normprodukter kan dverskadligt anslutas elektriskt tack vare
inbyggda plug-in kontakter.

Kontakta Elektro Elco om du behdver ytterligare
information om Legrands produkter.
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Elfack 2007

Det mest krafifulla och lysande
sattet att mota den nordiska el-
och helysningshranschen!

Elfack ar den stdrsta och sjalvklara métesplatsen fér Massan lockar hesikare fran:
den samlade nordiska el- och belysningsbranschen.

Gang efter gang samilar Elfack besékare som ingen * Elinstallationsforetag

annan med besoékssiffror runt 30.000. Elfack 2005 * Tillverkningsindustri
noterade inte mindre &n 30.383 besdk fran 11.365 * El-/Energiverk
olika foretag! * Konsultverksamhet
* Offentlig férvaltning
Elfack ger dig en oslagbar plattform for effektiv marknadsforing och férsaljning. * Elgrossister
Har far du direktkontakt med kopstarka kunder inom: * Forskning och utbildning
Installation. tjanster och produkter for elinstallation * Agarforvaltning av fastigheter
* Arkitektkontor

EIKraft. Tjanster och produkter fér eldistrioution

Belysning. Tianster och produkter inom professionell belysning for offentlig mili
Tele, data, sakerhetl. produxter, system och tianster inom sékerhet, bred-
band, datanat och Intelligenta fastigheter (BES).

Boka din monterplats pa www.elfack.com!

Dar hittar du ytterligare information om méassan, prenumererar pa nyhetsbrev,
utstéllarlista m.m.

Valkommen!

www.elfack.com

elfack 2007

Nordens storsta motesplats for el- och belysningsbranschen
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et stora genombrottet for elek-
D trisk belysning kom emellertid

med den ér 1879 av Edison
utvecklade glodlampan med glodtrad
av kolade bambufibrer. Glodlam-
pan lanserades pa Parisutstillningen
1881 och samma ar hangde man upp
en provbelysning med 30 lampor i
Stockholm. En nddviandig forutsittning
for att elektrisk belysning skulle bli
var mans egendom var emellertid dels
en fungerande stromforsérjning, dels
mdjligheten att dverfora energin dven
langre strackor. Detta mdjliggjordes
genom bland annat den nyutvecklade
generator som presenterades 1882 av
den unge svenske ingenjoren Jonas
Wenstrom och genom en ar 1883 ut-
vecklad véxelstromstransformator som
medforde att spanningen kunde hojas
vid langre dverforingar.

I snabb f6ljd utvecklades nu ocksé
elektriska motorer av olika slag, vilket
medforde stdndigt nya tillimpnings-
omraden for elektriciteten. Med borjan
i Bergslagen elektrifierades nu gruvor,
stalindustrier och massaindustrier med
hjélp av billig vattenkraft pa flera mils
avstind. Aven jirnvigarna tillhdrde de
tidiga objekt man borjade elektrifiera
— inledningsvis med likstrom.

Baglampa fran 1876

Det forsta svenska elektricitetsverket
fardigstélldes i Harndsand i mitten av
1880-talet, medan Stockholms forsta
verk togs 1 drift forst 1892, sedan ett
tiotal landsortsstader gatt fore.

De forsta reglerna

och foreskrifterna

Det hade emellertid inte gétt lang tid
innan man bdrjade uppticka att den
nyttiga elektriciteten ocksa kunde
medfora risker. Redan 1882 utgav de
svenska brandforsikringsbolagen de
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Jonas Wenstrom

forsta bestimmelserna for elanlagg-
ningar i sin brandtariff. Aret dirpa
introducerades ”Villkor No. 1 for
elektrisk belysning” med regler for hur
en elanldggning skulle utforas for att
forsakringen skulle gilla utan begrans-
ningar. Forsdkringsbolagen sag risken
for brandskador som det stora proble-
met, och darfor var forsakringsvillko-
ren inriktade mot att forebygga brand.
I borjan av 90-talet tog sig nagra el-
fackkunniga ingenjorer inom Svenska
teknologforeningens fackafdelning for
elektroteknik an arbetet med att utar-
beta mer allméngiltiga och heltdckande
elsakerhetsforeskrifter. Har beaktade
man nu savil risker for brand och
explosion som risken for personskador.
Foreskrifterna, som utkom 1892, fick
namnet Foreskrifter, rérande anldgg-
ningar for belysning och arbetséfverfo-
ring medelst elektrisk strom. Foreskrif-
terna var sjalvfallet base-rade pa den
elmateriel som da fanns tillgdnglig.
Fransett det dr det anméarkningsvart hur
vél kraven i dessa foreskrifter 6verens-
stimmer med dagens regler, och
hur vil de ticker de sdkerhetskrav
som ocksa i dag anses vara de mest
vasentliga.

Statliga foreskrifter

Nu hade dven staten fatt upp 6gonen
for att elektriciteten, vars nyttigheter
fick allt storre fotfaste i samhiillet,
ocksé kunde medfora stora risker for
medborgarna. For att forebygga detta
krévdes lagstiftning. Det hade ocksa
vuxit fram ett stort behov av regler for
hur man skulle féa dra fram kraftled-
ningar, ta mark i ansprak for dem, reg-
lera ersdttning for skador som el kunde

medfora och sa vidare. Omkring 1900
tillsatte darfor regeringen en utredning
med uppdrag att utarbeta forslag till en
ellag. Den lag detta arbete utmynnade
i fick namnet ”Lag, innefattande vissa
bestimmelser om elektriska anligg-
ningar” och faststélldes av Oscar II
den 27 juni 1902 for att trdda i kraft
den 1 januari 1903. Konungens un-
derskrift ar kontrasignerad av Hjalmar
Hammarskjold, som dé var justitiemi-
nister i von Otters ministar.

Man besldt dven att inrétta en ny
myndighet som skulle utova tillsyn
over tillimpningen av den nya ellagen
och de kompletterande stadgor och
tillimpningsforeskrifter som utgavs till
foljd av denna. Den nya myndigheten
blev Elektriska inspektionen inom
Kommerskollegium som bérjade sin
verksamhet 1903.

1902 ars ellag hade i sin forsta ut-
géva 15 paragrafer. I 1§ stadgades om
skyldighet att upplata mark for att dra
fram elledningar och 2§ och 3§ talade
om skyldighet att sdka koncession for
att fa uppfora elanldggningar och om
de handlingar som skall inldmnas etc.
Aterstaende paragrafer, utom den sista,
handlade om fragor som har att gora
med elsdkerhet, nimligen om ansvar,
skadestand och skyldighet att vidta
skyddsatgérder.

I 4§ faststdlldes den viktiga princi-
pen om strikt ansvar. Om nagon skadas
av elektrisk strom dr det innehavaren
av elanldggningen som blir skade-
standsskyldig, oavsett vem som varit
vallande till skadan. Man beslot dér-
emot att medge undantag for anldgg-
ningar inomhus med en fasspidnning av
hogst 250 V.

5-14§§ handlade om skyldighet
att forebygga skador pé personer och
egendom samt om bestdimmelser for
skadestand i det fall det 4nda skulle
intréffa en olycka.

15§ gav ett bemyndigande till
Konungen (i praktiken regeringen) att
utge ndrmare foreskrifter om elektriska
anldggningars utforande och skotsel.

Ikrafttradandebestimmelserna angav
slutligen att den nya lagen skall borja
gélla den 1 januari 1902, och lagen
avslutas med foljande statsmannaord:

Det alla, som vederbér, hafva sig
hérsamligen att efterritta. Till ytter-
mera visso hafve Vi detta med egen
hand underskrifvit och med Virt
Kongl. sigill bekrdfia latit.

Stockholms slott den 27 juni 1902.
OSCAR
Hj. L. Hammarskdold



En ny ellag efter

ndrmare 100 ar

Det maste ses som en unik prestation
och ett stort matt av forutseende att
redan &r 1902, i elanvdndningens
barndom och med den brist pa erfaren-
het av elektricitet man da hade, kunna
utarbeta en lag som statt sig i 95 ar,
visserligen med méanga kompletteringar
och dndringar som foranletts av den
tekniska utvecklingen.

1992 beslot emellertid regeringen att
tillsdtta en utredning — ellagstiftnings-
utredningen — for att utarbeta forslag
till ny ellag. Skélen till detta var flera.
Under den tid lagen varit i kraft, hade
savil de tekniska forutsédttningarna som
elmarknadens struktur dndrats visent-
ligt, vilket bland annat skapat problem
vid tillimpning av lagen. Lagen ansags
ocksé nagot svardverskadlig, och beho-
vet av att ersdtta den med modern lag-
stiftning hade tagits upp manga ganger.

Det kanske viktigaste motivet till
Oversyn av lagen var att man ville ta
fram en lag som skulle méjliggdra
inférandet av en avreglerad elmarknad,
alltsa 6ppna elmarknaden for konkur-
rens. En annan fréga, som foranletts av
ett EG-direktiv, ar behovet av regler
om produktansvar, dvs. ansvar for
skador till f61jd av att den levererade
strommen har sddana avvikelser ifraga
om t.ex. amplitud eller frekvens att
den kan medfora skada pé person eller
egendom. Ytterligare ett skél var att
annan lagstiftning &ndrats eller tillkom-
mit, vilket gjorde att vissa bestimmel-
ser kunde utrangeras fran ellagen.

De tekniska fordndringarna i samhal-
let var enligt kommittédirektivet, ett
av de viktigaste skilen till Gversynen.
Da lagen tillkom var endast fa de-

lar av landet elektrifierade, och f6r
gemene man handlade det da néstan
enbart om belysning. Dagens samhélle
déremot star och faller med en fung-
erande elférsorjning. Nu dr vi inte bara
beroende av elektrisk belysning och
industriella motordrifter. For exem-
pelvis hela kommunikationsomréadet
ar el en absolut forutsdttning, det ma
gélla telefon, teve, internet eller bilar,
flyg och tig. Inom hushallen, skolorna
och néringslivet introduceras stindigt
nya apparater och prylar som kriaver

el for sin funktion. De nya elektriska
utrustningarna stéller dessutom mycket
storre krav pa kvaliteten pa elen dn vad
som var fallet for hundra ér sedan. Det
behovdes dérfor en ellag som ocksa
stiller krav pa god tillgidnglighet och
god kvalitet pa el.

e

Artikelforfattaren William Persdter, en av Voltimums och STF:s experter inom

Elsdikerhet och Standarder.

Slutligen, och inte minst,
spraket!
Den gamla ellagen var till stora delar
annu utformad enligt 1902 érs sprak-
bruk som ar svarforstéeligt och ibland
t.o.m. obegripligt for de unga i dagens
samhille. Manga i dag forstar kanske
inte formuleringar som “héndelse af
hogre hand”, "finnes vardsloshet hafva
forlupit”, ”skada som timat” eller “efter
ty for hvarje fall profvas skiligt”. I mo-
dern lagstiftning strdvar man genomga-
ende efter ett sprak som dr vardagsnira
utan att for den skull bli plumpt eller
banalt. Nér det giller ellagen fanns hir
mycket att gora.
Ellagstiftningsutredningen 6ver-
lamnade sitt arbete 1 oktober 1995, och
efter utskottsbehandling etc. dverlam-
nades regeringens proposition om ny
ellag till riksdagen den 22 maj 1997.
Den 20 november 1997 utfardades s&
den nya ellagen for att trdda i kraft den
1 januari 1998.

Elolyckor

I samband med arbetet med 1902 ars
ellag yttrade sig det sérskilda utskottet
i sitt utldtande i foljande ndgot dverop-
timistiska ordalag:

[ f6ljd af elektroteknikens hastiga
utveckling kunna emellertid numera
vid elektriska anldggningars utforande
sd betryggande dtgdrder vidtagas, att
alla andra faror afligsnas dn sddana,
hvilka pd grund af vdardsloshet vid skot-
seln, yttre dverkan eller 6fvermdnskliga
tilldragelser af svdrare art dtfélja
mdnga andra af nutidens hjdlpmedel.
Under sddana omstindigheter synes
det utskottet, som om denna farlighets-
synpunkt icke numera bor tillmdtas

synnerligen stor betydelse. De af den
s.k. elektriska starkstromskommissio-
nen foreslagna sdkerhetsforeskrifterna
innebdra namligen, savidt utskottet
kunnat finna, en i mojligaste matto
fullstindig trygghet mot intrdffande af
fara”.

Tyvirr visade utvecklingen att
det var omgjligt att infria utskottets
forvéantningar. Redan under 1900-talets
forsta ar 6kade antalet dodsfall. Forsta
virldskriget forde med sig sdmre
materiel, som tillsammans med brist pa
erfarenhet och kompetens medforde att
under och nirmast efter krigsaren sa
manga som ett 40-tal personer varje ar
dog i elolyckor.

Antalet gick dérefter ner for att ater
stiga kraftigt vid andra vérldskriget.
Som mest omkom 56 personer ar 1946
i elolyckor. Med hjilp av béttre elmate-
riel, bittre kompetens hos installatorer
och elanvéndare och moderniserade
foreskrifter har det nu skett en succes-
siv nedgéng i antalet olycksfall. Det
senaste decenniet har antalet legat vil
under tio varje ar.

Denna positiva utveckling skall ses
i relation till den stdndigt 6kande elan-
vandningen i dagens samhille, bade
sedd som okad elenergiforbrukning
och som Okat antal elprodukter i den
moderna ménniskans tjénst.

I jimf6relse med andra lénder har
Sverige hdvdat sig vl nér det géller
elsékerhet. Sett ur internationellt per-
spektiv har de nordiska ldnderna, som
har ett inbordes bra och néra samarbete
i elsdkerhetsfragor, en mycket positiv
olycksfallsstatistik. Det dr dock dnnu
langt kvar innan vi natt ett samhalle
som ér helt befriat fran elolyckor.
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arknadens gigant 4r Elfack

pa Svenska Massan i

Goteborg. Missan haller
fortfarande stillningen som Nordens
storsta motesplats for elbranschen. Jag
hade sjalv formanen att under narmare
tio ars tid utveckla denna motesplats
tillsammans med branschens foretra-
dare; ett engagerat branschrad, ledande
leverantorer, tidningar och branschor-
ganisationer.

Just samarbete har visat sig vara den
i sarklass viktigaste framgangsfaktorn
for en lyckad missa. Nar alla enas och
arbetar for ett gemensamt mal utrittas i
regel stora saker.

Vad ir da skillnaden mellan en
motesplats och en massa? — Jag skulle
vilja pésta att massan ar sjdlva navet
i motesplatsen. I begreppet métes-
plats innefattas nimligen dven andra
viktiga branschhiandelser. Jag tanker da
ndrmast pa branschforeningars olika
arsmoten och andra méten som med
fordel kan laggas tillsammans med
madssan. Eftersom alla anda ar samlade
under massdagarna kan man lika gdarna
passa pa att triffas. Manga installatorer
har sina filialer spridda 6ver landet, pa
massan far kollegor som i normala fall
sitter manga mil ifrdn varandra mojlig-
het att triffas och utbyta erfarenheter.
Sist men inte minst traffar man sina le-
verantorer, oftast under valdigt trevliga
former.

Eli Norrland dr en annan massa
som brukar koras i Sundsvall samma
ar som Elfack, fast under hosten. Det
ar ndgra ledande leverantorer som star
som arrangorer. Man vill halla nere
kostnaden genom att exempelvis be-
gransa exklusivt monterbyggande och
erbjuda norra Sverige en egen elmassa.

Vi far inte glomma alla lokala mass-
sor heller. Grossisterna bjuder in sina
leverantorer och kunder och ordnar
lokala massor. Konceptet brukar
innehalla minimassa under eftermidda-
gen, inte sdllan med foreldsningar, och
avslutas under kvillen med mat, dryck
och underhallning. Dessutom borjar
elmaterielforetagen allt oftare stilla ut
pa diverse byggmassor och villamassor.
Mer om det vid ett annat tillfille.

Nu har vi pratat elmassor i Sverige.
- Vad hander d& i vara grannldnder. Lat

oss forst ga till grannlandet Norge. Alla
jimna &r i maj arrangeras Eliaden. Till
skillnad fran Sverige 4r det bransch-
foreningen NELFO, motsvarande EIO

1 Sverige, som arrangerar massan. For
Ovrigt dr det i stort sett samma interna-
tionella foretag som staller ut pd Elfack
bortsett frdn att det ar de norska dot-
terbolagen som deltar. Sedan tva génger
arrangeras massan i den nya fina mass-
sanldggningen i Lillestrom utanfor Oslo.

I Danmark heter deras elmissa
numera El & Teknik (tidigare El-Tech)
och arrangeras i Odense i maj samma
ar som Eliaden. En annan likhet med
Eliaden ar att dven den arrangeras av
branschféreningen Dansk Energi och
leverantorsforeningen FAFGE/FABA.
Missan i maj 2006, lockade ca 9 000
besokare.

Massbranschen har under de se-
naste tio dren utvecklats enormt. Den
storsta skillnaden maste nog tillskrivas
anvindandet av internet som Oppnat sa
manga nya mojligheter. Forr skickades
100 000-tals pappersbiljetter ut till till-
tankta besokare, bade fran massarrang-
oren och via alla utstillare. Hur ménga
biljetter som i slutdndan hamnade i ritt
hander stér skrivet i stjarnorna.

Sedan nagra 4r tillbaka har alla mass-
sarrangorer av klass gatt over till
biljettregistrering via internet. Nagra
snabba knapptryckningar pa datorn
och besokaren har bade registrerat sitt
besok samt skrivit ut sin biljett pd den
egna skrivaren. Vil framme pa massan
ar det bara att ga ratt in, att behova std
i ko dr historia. Visst dr det suverint!
Meissan i kombination med internet dr
en oslagbar kombination.

En annan stor forandring ar beso-
karnas beteende pa massan. For tjugo
ar sedan var ett méssbesok mer att
betrakta som en premiering 4n arbete,

i regel med moijlighet att dricka alkohol
pé arbetstid. Dagens massbesokare ar
betydligt mer professionella. Att besoka
en massa dr langt ifrdn ndgon beloning
for val utfort arbete, arbetsgivarens for-
vantningar pd en fullodig rapport fran
missbesoket ar i regel mycket stor. Ett
professionellt massbesok foregds av ett
internt méte ddr malen med méssbeso-
ket satts upp. Darefter dr det dags att
besoka missarrangorens hemsida och

titta pa vilka leverantorer som stiller
ut och planera vilka som skall besokas.
Den som dr riktigt ambitios kontaktar
dessutom respektive utstéllare i forvig
och bokar méten i montrarna. Utstilla-
ren far i sin tur mojlighet att forbereda
sig och ge besokaren en bittre service.

Aven flertalet av utstillarna fortjanar
en ros. Som jag nimnde inledningsvis
var jag ansvarig for Elfack i narmare tio
ar. Jag har sett montrar med s& mycket
prylar att man undrar om hela lagret
slipats med till méassan. Hur i sjutton
skall ndgon kunna urskilja produktny-
heterna i denna réra? De allra flesta ut-
stallarna visar i dag sina produkter i ett
sammanhang, inte helt sillan ihop med
komponenter fran andra leverantorer.
Att visa sin egen produkt pa ett mer
overskadligt och seridst sitt ar svart.

Apropé nyheter, i flera mitningar
ar det just intresset av att folja med i
utvecklingen och ta del av alla produkt-
nyheter som ir det framsta skalet till att
bestka en missa.

Jag ar helt 6vertygad om att det
kommer att visas manga intressanta
nyheter pd massor dven framéver.

Fakta om massor:

Easyfairs — www.easyfairs.com

Elfack — www.elfack.com

Eliaden — www.eliaden.no

El & Teknik — www.elogteknik2006.dk

El i Norrland — www.elinorrland.se
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Artikelforfattaren Lars Holst driver
foretaget Expomanagement som

jobbar med affarsutveckling och
driver projekt inom mdssomrddet.
Lars medverkar med jamna mellan-
rum pad Voltimumportalen och har
tidigare dven varit projektledare for
Elfack under ett antal dr.
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Spara

pengar och energi

med modern belysning

Den storsta kostnaden for en belysningsanlaggning
ar energikostnaden. Med moderna ljuskallor gar
det att sinka denna kostnad och spara pengar dven om

investeringen ar hogre.

essutom dr det alltid det
basta for miljon att minska
energiforbrukningen.

Att foresld kunden ett energisndlt
alternativ, som kostar lite mer, tjanar
alla pa.

Lagenergilampor och
kompaktlysror
Att man kan byta ut sina glédlam-

por mot moderna energisparlampor
kdnner kanske alla till idag, men att
vid installation av nya armaturer
foresla ett byte till kompaktlysror

ar kanske inte s kant. I bdda fallen
sanker man energiférbrukningen
med 80 procent och far betydligt
langre livslingder pa ljuskillan. For-
delen med kompaktlysrorsarmatu-
ren dr dock att man sikrar sa att det
blir ratt ljuskalla ocksd i framtiden.
Dessutom minskar risken att ndgon
stjal lampan och s& fir man fordelen
att man kan behdlla driftdonet vid
lampbytet.

Halogenlampor populira

i hemmamiljén : ' ' | hl ( h; _|'
’ | Ve gl
Det har idag blivit mycket populart HM m =1 0 l . '. :

att vid ombyggnad och nybyggnad =
nvinda sig av ndtspanningshalo- g ; - l* #l urls H B r

a a . - t II

genlampor for olika applikationer. e 3 ;

Om man istillet anvander lagvolts- i

halogenlampor fir man for anvan-

daren ett betydligt billigare och

bittre alternativ. En 50 W

230 V GU10 lampa kan ersittas av
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Kompletta lagspinningsprodukter frin ABB

Soker du lagspanningsprodukter med garanterad sikerhet ska du

styra kosan till ABB. Hos oss hittar du ett komplett program frin
tryckknappar och anslutningsdon till stora fordelningscentraler. Sortimentet bestar
av vil koordinerade produkter med hogsta kvalitet som du kan kombinera fritt s&
att de passar alla dina behov. Vi finns nira bide din och dina kunders verksamhet, i
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en 20 W 12 V lampa som har betyd-
ligt battre egenskaper.

Bittre livslingd, skaktalighet
och ljusbild. Enda nackdelen ar att
det behovs en transformator, som
snabbt sparas in genom energibespa-
ringen.

Proffsanvandare byter till
extra energisnala lampor

Om man redan har lagvoltshalogen-
lampor finns det mojlighet att byta
till moderna extra energibesparande
lampor.

Den speciella belaggning som
reflekterar tillbaka IR gor att man
kan sinka effekten med cirka 15 W
och 4nda fa ut lika mycket ljus.

Byt 50 W mot 35 W och 35 W mot
20 W och fa det lika ljust.

En trend inom butiksbelysning ar
att istillet for 50 W ldgvolthalogen
anvianda 20W metallhalogenlampor.
Energibesparingen pa 30 W kan i
dessa fall manga ganger tredubblas

da det ofta dr problem med virmen
i vilbelysta butiker. Att kyla bort
1 W kraver ytterligare cirka 2 W.

Utomhus tjanar man pa att
byta ut kvicksilverlampor

I utomhusmiljoer finns idag mojlig-
het att byta ut dldre kvicksilverlam-
por mot mer energieffektiva ljuskal-
lor. Dar maste man i méanga fall ta
hansyn till omgivningen.

I mindre bostads- och villaom-
rdden ska man vilja metallhalo-
genlampor som ger ett angenamt
varmvitt ljus och ligre energifor-
brukning. Ar det frigan om ren
vagbelysning sa gar det att byta
125 W kvicksilverarmaturer mot
70 W hogtrycksnatriumarmaturer.

Lagstiftningen skarps

I ar infors ett nytt EU-direktiv
som forbjuder de konventionella
drosselspolarna som vi anviander
idag.

Malet ar givetvis att spara energi pa
varje lysror som anvands.

Om man anvander HF-don istil-
let for konventionella don sparar
man cirka 25 procent energi och far
langre livslingder pa lysroren, flim-
merfritt behagligt ljus och littare
armaturer.

T5 ar den nya standarden
Nasta steg ar att valja armaturer
med moderna T5 16 mm lysror
som dr dnnu energisndlare. D4 far
du automatiskt HF don och full-
fargsljus och dessutom snygga och
moderna armaturer med den allra
basta tekniken i.

Viljer man dimbara HF-don si
okar komforten for anviandaren. D4
kan var och en vilja den belysnings-
styrka som passar bast och samtidigt
spara energi.

Man kan bygga vidare med dags-
ljus- och narvarodetektor for storsta
mojliga effektbesparing.

26

Global

N@XHI’]S

expert pa kablar och kabelsystem



'-#'

.22 17| Elbranschen triffas pa
f‘ - | easyFairs® ELMASSOR

& ' P& easyFairs® ELMASSOR blir ingen besviken

* Tids- och kostnadseffektiva massor med tydlig fokus pa
motet mellan leverantorer och kdpare.

« Lattillganliga motesplatser som arrangeras i Stockholm,
Goteborg och Malmo.

* Branschens ledande leverantorer visar de senaste
nyheterna under tva intensiva massdagar i respektive stad.

» Kostnadsfria seminarier och frukostmoten helt skraddar-
sydda efter elbranschens viktigaste fragestallningar.

easyFairs® ELMASSOR - branschens viktigaste
motesplatser!
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Livet som

For en elkonsults
framgang ar kunskap
A och O.

For Elinvent i Malmé
och Ystad har
kunskap varit en
ledstjarna sedan
starten 1990. Med en
stark och medveten
inriktning pa total-
ekonomi i projekten,
behovsanpassade

|6$ningar och utnytt- Turning Torso har en bygghdojd av

190 meter och en skruvad konstruk-

jande Y teknik tion. Bygget paborjades i februari

har man idag en F__;__... 2001 och cirka fyra dr senare
S det 54 vaningar bhoga buset klart for
verksamhet med hogt inflyttning.
foértroende pa mark- el LLL b NG Eftersom byggnadens konstruktion
. ar mycket speciell har det stallts

naden. 3 ..
L p _stora krav pa teknisk kompe-

= tens och samordningsformdga i

.~ NCC Teknik, arbetat
a0 A
T med att ta fram de ritta
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linvent arbetar med projekte-
Ering, besiktningar och kontroll.

Genom bredden i denna verk-
samhet har man en ovirderlig killa till
kunskap, menar Lars Malmberg, en av
deldgarna i foretaget.
— Nér vi gor véra besiktningar och
kontroller lar vi oss vildigt mycket av
de l6sningar som vi kommer i kontakt
med, bdde de som ar bra och de som
kanske skulle kunna goras pa ett annat
sitt, sager Lars. Vid de har tillfillena ser
vi ocksd hur man tankt nir det giller
att se i helheter och delar i ett projekt.
Denna erfarenhet har vi stor nytta av
nir vi sjilva ska projektera en anligg-
ning.

Entreprenadjuridik

- Kontroll och besiktning innebar ocksa
att vi beharskar entreprenadjuridik,
vilket 4r ett omrade som har mycket
stor betydelse for hur handlingarna i

ett projekt ska utformas, siger Lars
Malmberg.

— Det finns minga exempel pa projekt
dar man har gjort en hel del kostbara
missar pa grund av att man inte upprat-
tat entreprenadhandlingarna pa ett
sadant sitt att det otvetydigt framgar
vad som ska ingd i projektet. Det kan

i varsta fall bli en mycket dyrbar affar
for en entreprenor om man mdste gora
andringar och tilligg som man inte kan
ta betalt for. Detta ar ett omrade som vi
lart oss att beharska och vi kan hjilpa
till att utforma handlingarna s4 att inga
obehagliga 6verraskningar dyker upp
nar entreprenoren kommit in i projek-
tet.

Totalekonomi viktigt

— En av véra viktigaste ledstjarnor nir
vi projekterar dr att se till ett projekts
totalekonomi, sager Lars. Vi forsoker
alltid att foresla de losningar som

bast uppfyller bestallarens behov och
onskemadl. Men ibland hander det att
vi foreslér alternativa losningar. T de
fallen har vi gjort en helhetsbedomning
av projektet och kommit fram till, att
om man gor pa ett nagot annorlunda
sitt, sa blir slutresultatet battre och med
battre totalekonomi — bade pa kort och
lang sikt. Vi tycker att det ar viktigt att
ha en helhetssyn pa varje projekt. D4
blir oftast slutresultatet battre 4n om
man behandlar olika l6sningar var for sig.
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Bredden underlattar

helhetssyn

En bidragande orsak till att det gar bra
for Elinvent ar satsningen pa bredd i
medarbetarnas kompetenser med spets-
kompetens inom ett eget omrdde. Man
arbetar med flera olika discipliner inom
en elkonsults verksamhet. Forutom
besiktning, kontroll och projektering
erbjuder man tjanster inom systeminte-
grering, programmering och driftsitt-
ning.

"Ny teknik” 6ppnar

mdojligheter

- Vi dr vidoppna for ny teknik, sager
Lars. Det giller att hinga med och ta
vara pa alla de mojligheter som ny tek-
nik kan ge. Vi ser det som en skyldighet
mot vara kunder att vara uppdaterade
for att kunna rekommendera de 16s-
ningar som bast fyller kundernas behov.
—Idag ér det till exempel ganska enkelt
att bygga integrerad styrning och over-
vakning inom en fastighet.

— Vi kan se en klar trend att integrering
av system och automation blir mer och
mer intressant for kommersiella fast-
igheter dar integrerade system kopplas
upp mot operatorsplatser. Detta ger
bland annat utmarkta mojligheter att
utveckla drift och underhall samt ener-
gibevakning av sddana fastigheter. Man
far inte glomma att storsta delen av en
byggnads livstidskostnad ligger efter
byggskedet.

— Men nar det giller att utnyttja den
nya tekniken mdste man vara noga

e

Reino Lilja dr deldgare och en av
grundarna till Elinvent. 1995 kom Lars
Malmberg in som deldgare.

med att inte bygga ”julgranar”, menar
Lars. Vi har sett flera exempel genom
vara besiktningar, diar man har byggt

in funktioner som ar helt onodiga for
anvindaren. D4 blir det bara kostna-
der for driftenheten och ingen nyttig
funktion.

— I takt med att det stélls allt storre krav
pa sakerheten i kommersiella fastigheter
blir dérrmiljoer mer och mer komplexa.
Detta ar ett mycket intressant omrdde
som vi kommer att satsa mer pd, berit-
tar Lars. Darfor har vi ocksa forstarkt
var teleavdelning med mer personal.
Har kommer ocksa integreringen in

i bilden genom att man enkelt kan
“koppla pd” larm, upplasning, ljus etc.
till rimliga kostnader.

— D4 kan man ocksd tala om totaleko-
nomi och helhetstinkande. Nir man in-
stallerar ett dyrare system som man av
olika anledningar bara maste ha dr det
smart att “hinga pa” andra funktioner
som till exempel styrning av belysning,
matning av vatten- och elférbrukning
med mera.

Kallor till information

— Vi forsoker standigt att hélla oss

a jour med vad som hinder inom

vara kompetensomraden, siger Lars.
Kunskap 4r som sagt mycket viktigt for
oss. Har har vi naturligtvis god hjalp
av véra leverantorer som regelbundet
kommer och informerar oss om sina
nya produkter och system.

— En annan viktig kélla ar internet. Dar
finns det mycket att hamta. Idag finns
ju leverantorernas kataloger pa deras
hemsidor med mycket mer informa-
tion 4n vad som fanns i de *gamla”
papperskatalogerna. Och sd Voltimum
forstas. Deras nyhetsbrev ar bra tycker
jag. Dir far vi oftast tidig information
om forandringar i forordningar och
foreskrifter samt information om tek-
nikutvecklingen i branschen.

— Vi arbetar i en intressant bransch dar
det hiander mycket, menar Lars Malm-
berg. Ny teknik 6ppnar upp for ménga
mojligheter till kreativa l6sningar. Men
det staller ocksd krav pa oss och var
kunskap. Vi méste ha bred kompetens
inom flera olika omrdden for att kunna
se helheten i de projekt vi deltar i. Allt
for att kunna ge kunderna de l6sningar
som bast uppfyller deras behov med
den basta totalekonomin.
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Philips har gjort det igen!

Philips fortsitter att fokusera pa miljén. Nu har vi sdnkt kvicksilvermangden (Hg) i
vara lysron, kompaktlysrdr och ldagenergilampor igen. | publikationen "Philips miljo-
vdnliga belysning sparar mer dn pengar’ presenterar vi de Philipsljuskdllor som har
marknadens ldgsta Hg-innehdll. De har ljuskdllorna sparar inte bara var miljo.

De ger dessutom slutanvandaren ldgre totalkostnad for belysningen. Tank pa det!
Bestill publikationen pa: www.philips.se
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